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Objectif�

Un poste de responsabilité Marketing ou Ventes au sein d'une entreprise du secteur High Tech, de préférence dans un contexte international.�





Compétences



Management commercial d’un réseau de distribution

Création d’un réseau : stratégie de distribution et référencement ; formation et motivation.

Suivi commercial : animation des ventes, prospection, réalisation des objectifs.

Business Development : distribution internationale, licensing, etc.�

Management Marketing 

Marketing produits : définition et création des produits, planning de production, gestion de gammes, création des documentations techniques et publicitaires, création du packaging.

Marketing réseau de distribution.

Communication : stratégie, gestion d’agences de relations publiques et d’agences de publicité, media planning, organisation de salons professionnels, outils d’aide à la vente.�

MBA Insead (Master of Business Administration) & Ingénieur ISIN (ESSTIN).  �

13 ans d'expérience auprès de leaders US (IBM, Compaq, Packard Bell).�

Lancement d'une startup Internet US en France, Espagne et Italie.�



Responsabilités exercées



ForeFront Europe 	 		Start-up US spécialisée dans le logiciel Internet



1997		Directeur Commercial Europe du Sud



Définition et mise en œuvre de la stratégie commerciale

Création des réseaux de distribution en France, Espagne et Italie par référencement auprès de grossistes, revendeurs, cataloguistes, agents, etc.

Suivi commercial du réseau. Négociation d’accords OEM et de partenariats.



Définition et mise en œuvre de la stratégie marketing 

Localisation des produits, réalisation des brochures et des packagings.

Création des publicités, relations avec agence, media planning.

Management des agences de relations publiques.

Participation aux salons professionnels (IT Forum – Comdex France, Online)�

La distribution dans les 3 pays a été établie en moins de 3 mois.

3 produits ont été lancés, générant plus de 40 articles de presse par mois.

Les résultats commerciaux de ma région ont atteint 147% des objectifs fixés. 



�Packard Bell Nec Europe 				



1995-1996	Chef de Produits Europe : Logiciels, Internet et Communication 



Définition et mise en œuvre de la stratégie logiciels 

Responsable du “ bundle ” logiciels : segmentation de la gamme, sélection des logiciels, négociation avec les éditeurs, rédaction et suivi des contrats, mise en production (35 logiciels par gamme, 15 pays).

Responsable de l’interface utilisateur Navigator : adaptation et localisation des textes, sons et vidéos pour 15 pays.�

Définition et mise en œuvre de la stratégie Internet

Conception de l’offre : choix de prestataires Internet, conception et réalisation d’outils exclusifs d’apprentissage, de recherche et de navigation. 



Reportant directement au Directeur Marketing Europe. Recrutement et management d’un assistant.



Compaq France 						



1988-1995	Ingénieur commercial distribution



Responsable au niveau national d’un réseau de distributeurs Compaq comprenant grossistes, chaînes et revendeurs spécialisés (VARs, SSII) (C.A. annuel : 180 MFF).



Formation, motivation et support de plus de 120 commerciaux et télévendeurs.

Conception et réalisation d’opérations de co-marketing représentant un budget annuel de 7 MF : mailings, bus-mailings, fax-mailings, séminaires, concours, etc.

Prospection en Grands Comptes (Banque, Industrie, Services, Administration).

Négociation et suivi de business plans avec les Directions Générales 



Mon parc est passé de 18 MFF (en 1989) à 180 MFF (en 1993).

J’ai dépassé chaque année les objectifs et obtenu 5 Compaq Sales Awards.



IBM France						



1987-1988	Ingénieur technico-commercial confirmé 

Gestion de compte (Grande banque)



1983-1986	Chef de projet 

Responsable de la francisation de produits PC �

Formation



1994		MBA INSEAD (Institut Européen d’Administration, Fontainebleau)

1978-1983	Ingénieur ISIN (Institut des Sciences de l’Ingénieur, Nancy)





Langues



		Anglais : 	lu, écrit, parlé couramment. 

		Espagnol : 	bonnes connaissances à rafraîchir.





Intérêts - Divers



Les nouvelles technologies, les jeux, la musique. 36 ans


